Pazarlama Ve Perakende Bolumu Alan
Tanimi

SATIS DANISMANLIGI



Pazarlama Nedir?

Uriin, fiyat, dagitim ve tutundurma
faaliyetlerini kapsamaktadir. Yani insanlarin
ihtiyaclarini belirleme asamasindan hangi
Urtndn tasarlanacagi, hangi fiyatin uygulana-
cagini hangi yollarla dagitilacagini kapsayan,

ciddi yonetim becerisi gerektiren faaliyetlerin
batinaddr.




PAZARLAMA NE DEGILDIR?

Pazarlama sadece satis degildir.
Satis pazarlamanin sadece bir adimini

i

Pazarlama kapi, kapi tencere satn
televizyonda bal satmak degildir.




PAZARLAMA O ZAMAN NEDIR?

* PAZARLAMA STRATEJiK DUSUNME KABILIYETI GEREKTIREN
ALANDIR !!!

* ARASTIRMALARA GORE ! GUNUMUZDE EN FAZLA iS iLANI
YAYINLANAN iS SEKTORUDUR !!!

* YENIi BiR ALAN OLMASINDAN ve BU ALANDA UZMANLAMIS
ELEMAN OLMAMASINDAN DOLAYI FAZLASIYLA CALISAN iHTIYACI
OLAN TAZE BiR SEKTORDUR!!!




ALANIN ALTINDA YER ALAN DALLAR
* Satis Danismanhg
* Sigortacilik
* Emlak Komisyonculugu
* Gida Satis Elemanhg

Okulumuzda ;

Satis Danismanligi Dalinda ogrenci
yetistiriimektedir.



Pazarlama ve Perakende Bolumu Olarak
Hedefimiz:

Cerceve ogretim programi ile 6grencilere,
pazarlama alani ve satis danismanligi dali ile ilgili
temel bilgi ve becerileri kazandirmanin yani sira;
dgrencinin yenilige, degisime uyum saglayabilggkeil
cevresindeki insanlarla saghkl iletisim kurabileT,¢&8

hedeflerini belirleyip bunlara ulasmak icin |
girisimlerde bulunabilen, yaratici, elestiriye acik

ve mesleki yeterliklere sahip bireyler olarak
yetistirilmesi hedeflenmistir.




Pazarlama Perakende Alan Dersleri

9.SINIF DERLERI

* Ofis Uygulamalari
* Pazarlama ”kelen Satis & Pazarlama

* Tuketici Davraniglari 2
) - !‘! !‘:?‘"\;S.
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* Mesleki Gelisim Atolyes

)|



Pazarlama Perakende Alan Dersleri

10.SINIF DERLERI

* Satis Teknikleri

* Satista lletisim Teknikle Saus & Pazarlama
* Perakendecilik

* Temel Hukuk

* Mesleki Matematik & ‘b i\m 1’\
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Pazarlama Perakende Alan Dersleri

11. SINIF DESLERI

URUN BILGISI
MAGAZA ATMOSFERI VE GORSELLIK g *\
PERAKENDE MATEMATIGI . 7\

PAZARLAMA MEVZUATI

PERAKENDE PAKET PROGRAMLARI ﬁ-'

MESLEKI YABANCI DIL



Pazarlama Perakende Alan Dersleri

12. SINIF DESLERI

* SECMELI EMLAKCILIK
* [SLETMELERDE BECERI EGITiMI ( Staj



DERSLERIMIZIN iSLENIS SEKL]

> Pazarlama glinliik hayattan oldukca etkilenir ve hayatin
cogu alanindan érnekler derslerimizde yer allr.

> Derslerimizde video, resim, reklam gibi materyallerden,
uygulamall 6gretim yontemlerinden sikca yararlanilir.

> Okulumuzda yer alan modern bilgisayar laboratuvarlari
ve akilli tahtalar 6gretime yardimci olacak
artilarimizdandir.
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4 YILLIK LISANS PROGRAMLARI

Pazarlama
Bankacilik —

Bankacilik ve Finan \H‘_
Bankacilik ve Sigorta

Sermaye piyasasi '
Sigortacilik \__/
Sigortacilik risk yonetimi

Uluslararasi ticaret
Sivil hava ulastirma isletmeciligi




2 YILLIK ONLISANS PROGRAMLARI

Pazarlama

Perakende satis ve Pazar yonetimi
Dis ticaret

Bankacilik ve Sigortacilik
Havacilikta yer hizmetleri yonetimi
Insan kaynaklari yonetimi

Turizm ve seyahat hizmetleri
Muhasebe ve vergi uygulamalari
Menkul kiymetler ve sermaye piyasasi
Saglik kurumlariisletmeciligi

Sivil hava ulastirma isletmeciligi
Uluslar arasi tasimacilik ve lojistik

Isletme yonetimi

Maliye

Emlak ve emlak yonetimi
Marka iletisimi



MEZUN OLUNCA NE IS YAPABILIRIM ?

TUKETIMIN OLDUGU HER YERDE SATILABILECEK
BIRSEYLER VARDIR. ONUN ICIN PAZARLAMACIYA
LAZIM OLAN ASIL UNSUR INSANDIR.

DUSUNUN HANGIMIZ NE URETIYORUZ ?

CEVAP HICBIRSEY VEYA COK AZ SAYILABILECEK
SEYLER

PEKi YEDIGIMIz, iCTiGIMIiz, GIYDIGIMIZ...
BUNLARI NEREDEN VE NASIL TEMIN EDIYORUZ ?

ISTE CEVAP : HEPSINI BIZE SATAN, PAZARLAYAN
BIRILERINDEN.



BU BOLUMDEN MEZUN OLANLAR HANGI IS ALANLARINDA
CALISABILIRLER ???

* KENDI kurduklar islerinde.

konumunda

* isletmelerdglﬁ&d ni olarak ;
nde galisabilirsiniz

isletmelé?(/iegfﬁn gelistirme boliimleri



BU BOLUMDEN MEZUN OLANLAR HANGI IS ALANLARINDA
CALISABILIRLER ???




BU BOLUMDEN MEZUN OLANLAR HANGI IS ALANLARINDA
CALISABILIRLER ???

Tiim sektorlerin satis birimlerinde ve depolarinda yonetici olara

* Sigorta Sirketlerinde ve acentelerinde masa basllislerd#
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Emlak Sirketlerinde ve acent

@
| Y email
Internet pazarlamaciliginda. - ma rketl ﬂg

*



Neden Pazarlama Bolumu?
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* Pazarlama ve perakende sektori diinya :
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SEVDIGINIZ iSi YAPARSANIZ BiR GUN BILE
GALISMIS SAYILMAZSINIZ.
KONFUGYUS



