
SATIŞ DANIŞMANLIĞI

Pazarlama Ve Perakende Bölümü Alan 
Tanımı



Pazarlama Nedir?

Ürün , fiyat , dağıtım ve tutundurma 
faaliyetlerini kapsamaktadır. Yani insanların 
ihtiyaçlarını belirleme aşamasından hangi 
ürünün tasarlanacağı , hangi fiyatın uygulana-
cağını hangi yollarla dağıtılacağını kapsayan, 
ciddi yönetim becerisi gerektiren faaliyetlerin 
bütünüdür.



Pazarlama sadece satış değildir.
Satış pazarlamanın sadece bir adımını 
oluşturmaktadır.

Pazarlama kapı, kapı tencere satmak ya da 
televizyonda bal satmak değildir.

PAZARLAMA NE DEĞİLDİR?



* PAZARLAMA STRATEJİK DÜŞÜNME KABİLİYETİ GEREKTİREN 

ALANDIR !!!

* ARAŞTIRMALARA GÖRE ! GÜNÜMÜZDE EN FAZLA İŞ İLANI 

YAYINLANAN İŞ SEKTÖRÜDÜR !!!

* YENİ BİR ALAN OLMASINDAN ve BU ALANDA UZMANLAMIŞ 

ELEMAN OLMAMASINDAN DOLAYI FAZLASIYLA ÇALIŞAN İHTİYACI 

OLAN TAZE BİR SEKTÖRDÜR!!! 

PAZARLAMA  O ZAMAN NEDİR?



ALANIN ALTINDA YER ALAN DALLAR
* Satış Danışmanlığı
* Sigortacılık
* Emlak Komisyonculuğu
* Gıda Satış Elemanlığı

Okulumuzda ;

Satış Danışmanlığı Dalında öğrenci 
yetiştirilmektedir.

PAZARLAMA VE PERAKENDE ALANI 



Çerçeve öğretim programı ile öğrencilere, 
pazarlama alanı ve satış danışmanlığı dalı ile ilgili 
temel bilgi ve becerileri kazandırmanın yanı sıra; 
öğrencinin yeniliğe, değişime uyum sağlayabilen, 
çevresindeki insanlarla sağlıklı iletişim kurabilen, 

hedeflerini belirleyip bunlara ulaşmak için 
girişimlerde bulunabilen, yaratıcı, eleştiriye açık 

ve mesleki yeterliklere sahip bireyler olarak 

yetiştirilmesi hedeflenmiştir.

Pazarlama ve Perakende Bölümü Olarak 
Hedefimiz:



9.SINIF DERLERİ        

* Ofis Uygulamaları
* Pazarlama İlkeleri
* Tüketici Davranışları
* Mesleki Gelişim Atölyesi

Pazarlama Perakende Alan Dersleri



10.SINIF DERLERİ        

* Satış Teknikleri
* Satışta İletişim Teknikleri
* Perakendecilik

* Temel Hukuk

* Mesleki Matematik

Pazarlama Perakende Alan Dersleri



11. SINIF DESLERİ 

* ÜRÜN BİLGİSİ
* MAĞAZA ATMOSFERİ VE GÖRSELLİK
* PERAKENDE MATEMATİĞİ
* PAZARLAMA MEVZUATI

* PERAKENDE PAKET PROGRAMLARI 

* MESLEKİ YABANCI DİL

Pazarlama Perakende Alan Dersleri



12. SINIF DESLERİ 

* SEÇMELİ EMLAKÇILIK
* İŞLETMELERDE BECERİ EĞİTİMİ ( Staj )

Pazarlama Perakende Alan Dersleri



⮚Pazarlama günlük hayattan oldukça etkilenir ve hayatın 
çoğu alanından örnekler derslerimizde yer alır.

⮚Derslerimizde video, resim, reklam  gibi materyallerden, 

uygulamalı öğretim yöntemlerinden sıkça yararlanılır.
⮚Okulumuzda yer alan modern bilgisayar laboratuvarları

ve akıllı tahtalar öğretime yardımcı olacak 
artılarımızdandır.

DERSLERİMİZİN İŞLENİŞ ŞEKLİ



4 YILLIK LİSANS PROGRAMLARI 
* Pazarlama
* Bankacılık
* Bankacılık ve Finans
* Bankacılık ve Sigortacılık 
* Sermaye piyasası
* Sigortacılık
* Sigortacılık risk yönetimi
* Uluslararası ticaret
* Sivil hava ulaştırma işletmeciliği 

PAZARLAMA - PERAKENDE ALANI MEZUNLARIMIZIN 
TERCİH EDEBİLECEĞİ YÜKSEK ÖĞRETİM PROGRAMLARI 



* Pazarlama - İşletme yönetimi
* Perakende satış ve Pazar yönetimi - Maliye

* Dış ticaret - Emlak ve emlak yönetimi

* Bankacılık ve Sigortacılık - Marka iletişimi
* Havacılıkta yer hizmetleri yönetimi
* İnsan kaynakları yönetimi
* Turizm ve seyahat hizmetleri

* Muhasebe ve vergi uygulamaları
* Menkul kıymetler ve sermaye piyasası  
* Sağlık kurumları işletmeciliği
* Sivil hava ulaştırma işletmeciliği
* Uluslar arası taşımacılık ve lojistik

2 YILLIK ÖNLİSANS PROGRAMLARI



TÜKETİMİN OLDUĞU HER YERDE SATILABİLECEK 
BİRŞEYLER VARDIR. ONUN İÇİN PAZARLAMACIYA 
LAZIM OLAN ASIL UNSUR İNSANDIR.

DÜŞÜNÜN HANGİMİZ NE ÜRETİYORUZ ?
CEVAP HİÇBİRŞEY VEYA ÇOK AZ SAYILABİLECEK 
ŞEYLER
PEKİ YEDİĞİMİZ, İÇTİĞİMİZ, GİYDİĞİMİZ… 
BUNLARI NEREDEN VE NASIL TEMİN EDİYORUZ ?

İŞTE CEVAP : HEPSİNİ BİZE SATAN, PAZARLAYAN 
BİRİLERİNDEN.

MEZUN OLUNCA NE İŞ YAPABİLİRİM ?



* KENDİ kurdukları işlerinde.

* Şirketlerin araştırma geliştirme (AR-GE ) bölümlerinde

* Alışveriş merkezlerinde (AVM),  mağaza yöneticisi 

konumunda

* İşletmelerde  Satış danışmanı olarak

* İşletmelerde ürün geliştirme bölümlerinde çalışabilirsiniz

BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR HANGİ İŞ ALANLARINDA 
ÇALIŞABİLİRLER ???



* Tüm gıda sektörlerinin satış birimlerinde ve 

* Kamu sektöründe devlet  dairelerinde

* Şirketlerin Halkla ilişkiler birimlerinde

* Reklam Sektöründe

* Organizasyon Şirketlerinde

BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR HANGİ İŞ ALANLARINDA 
ÇALIŞABİLİRLER ???



* Tüm sektörlerin satış birimlerinde ve depolarında yönetici olarak

* Sigorta Şirketlerinde ve acentelerinde masa başı işlerde

* Bankalardaki tüm birimlerde 

* Emlak Şirketlerinde ve acentelerinde

* İnternet pazarlamacılığında.

BU BÖLÜMDEN MEZUN OLANLAR HANGİ İŞ ALANLARINDA 
ÇALIŞABİLİRLER ???



* Pazarlama ve perakende sektörü dünya

trendleri doğrultusunda son yirmi yıldır 
ülkemizde de önemli gelişmeler göstermiştir.

* Tüketim ihtiyacının her geçen gün 
artması, sektörün organize olması gerekliliğini
doğurmuş ve bunun sonucu olarak da 
bu iş kolunda kalifiye çalışan açığı meydana
gelmiştir. 

Neden Pazarlama Bölümü?



SEVDİĞİNİZ İŞİ YAPARSANIZ BİR GÜN BİLE
ÇALIŞMIŞ SAYILMAZSINIZ.

KONFÜÇYÜS


